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Kooperation der Saitow AG mit Speed4Trade
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Im Rahmen seiner sogenannten Future Days” haben das
Softwarehaus Speed4Trade und die Saitow AG ihre zukiinftige
Zusammenarbeit bekannt gegeben. Demnach wird nun die von

Lletzterem Unternehmen seit nunmehr bereits 15 lahren betriebene

B2B-Plattform TyreZ4 in die (Connect” genannte Middleware des _m_ E = o
neuen Partners integriert. Somit kénne das Portal der Saitow AG aus EE:"E 2 f"‘-':::"
Kaiserslautern von .Connect™MNutzern als Vertriesbskanal genutzt T,"“;“"_—: L

werden, heilit es. e E':

«Im Jahr 2015 erzielte Tyre24 alleine in Deutschland mit insgesamt
vier Produktgruppen (Reifen, Felgen, Werkstattzubehdr und
Werschleifiteile) etwa zehn Prozent des AuBenumsatzes (gine
Milliarden Euro) des Amazan-Marktplatzes in Deutschland, der zu
diesem Zeitpunkt mit etwa 100 Produktgruppen am deutschen Markt
vertreten war. Im Jahr 2015 wurden bis zu 100.000 Transaktionen taglich dber Tyre24 abgewickelt’, berichtet
Michael Saitow, Grinder und CECQ der Saitow AG. Mach diesem eigenen Worten zufolge guferordentlichen Erfolg”
wiollen die Kaiserslauterner 2018 und in den darauf folgenden lahren neben dem Wachstum im gesamten
europdischen Raum auch das Produktgruppenportfolio der Plattform in Siebenmeilenschritten” ziigig weiter

han 2015 spllen bis zu 100.000
Transaktionen tdglich lber Tyrel4
gbgewickelt warden sein

ausbauen.

Dazu soll offensichtlich auch die Integration in die von Speed4Trade angebotene Middleware-Losung einen Beitrag
liefern, mit der die Verkaufsabwicklung von Artikeln und Waren aller Art dber diverse Absatzkandle wie
Onlinemarktpldtze (Amazon, eBay & Co), mobile Apps, Shop- und Point-of-5ale-Touch-Ldsungen automatisiert
erfolgen kinne. .Connect” stelle insofern ein Backendsystem fir die Integration in bestehende ERP-Ldsungen und IT-
Infrastrukturen dar, wobei sowohl Handler als auch Hersteller von _schlanken Prozessen entlang der gesamten
Wertschdpfungskette von der Produktdatenaufbereitung (PIM) dber das Einstellen, Bestandsmanagement, die
Auftragsabwicklung bis hin zu Aftersales™ profitierten. cm




